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LA CAMARA DE COMERCIO DE BOGOTA ADELANTARA LA INVITACION
PRIVADA A PROPONER PARA:

“Prestar el servicio de asesoria internacional y la promocion comercial en Mercados
Internacionales de las empresas de Bogota y la Region que se encuentran dentro de
los programas de desarrollo de la Vicepresidencia de Fortalecimiento Empresarial
de LA CAMARA.”

Las siguientes son las condiciones de la invitacién para los proveedores
interesados en participar:

ALCANCE DEL OBJETO:

a. Disefiar y elaborar planes comerciales en Mercados Internacionales
b. Estructurar agendas de negocios individuales en Mercados
Internacionales

Nota: Como “Mercados Internacionales” se entiende,

1. Zona 1: Canada

2. Zona 2: Estados Unidos

3. Zona 3: México

4. Zona 4: Centroameérica: Incluye Guatemala, Belice, Honduras, El Salvador,
Nicaragua, Costa Rica y Panama.

5. Zona 5: Caribe

6. Zona 6: Peru, Ecuador y Bolivia

7. Zona 7: Brasil

8. Zona 8: Chile

9. Zona 9: Argentina, Uruguay y Paraguay
10. Zona 10: Europa y Reino Unido

ESPECIFICACIONES TECNICAS EXIGIDAS:

Dentro de los servicios a contratar, la CCB se permite aclarar las definiciones de
estos asi:

a. Planes Comerciales: Consiste en la consecucion y analisis de informacion
en un mercado objetivo, para un producto o servicio especifico con potencial
exportador; analisis del cliente potencial y de la competencia en el mercado;
y evaluacion de las fortalezas y debilidades de la empresa en cuanto al
disefio de estrategias de producto, precio, distribucién y promocién para
acceder a este mercado; asi como tendencias de mercado y oportunidades.

b. Agendas Individuales de Negocios: Es la concrecion de reuniones de
negocios (presenciales y/o virtuales) con compradores internacionales
previamente identificados, validados y aprobados; para la promocion y venta
de bienes y servicios en el mercado objetivo.
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COMPONENTES Y ACTIVIDADES PARA DESARROLLAR:
a. Disefio de Planes Comerciales

De manera previa al inicio de la elaboracion del documento, se debe realizar una
reunion entre el emprendedor o empresario, el contratista y un consultor empresarial
de la CCB; la cual tendr4d como objetivo entender la empresa y los bienes y/o
servicios que esta ofrece, la potencialidad de estos en el mercado objetivo
seleccionado y el perfil de los clientes esperados. El contratista debera asesorar
segln su experiencia al empresario en los temas que requiera acerca del mercado
objetivo definido en el objeto del contrato, en las reuniones que para tal efecto el
empresario considere necesarias, antes, durante y después de entregado el
documento; estas reuniones se podran adelantar de manera personal, telefénica o
por videollamada, de lo cual se debera elaborar el respectivo soporte.

El documento de plan comercial se entregara en un plazo maximo de 30 dias
calendario una vez realizada la solicitud formal por parte del supervisor del contrato,
en formato editable, y debe reunir el analisis de los aspectos enumerados a
continuacién para cada una de las empresas:

. Analisis y valoracién del mercado teniendo en cuenta el segmento al cual
pertenece el producto/servicio ofertado por la empresa.

. Andlisis y valoracion de tendencias y oportunidades de la empresa y su
producto o servicio en el mercado objetivo.

. Oportunidades para la empresa y su producto o servicio por acuerdo
comercial o TLC.

. Andlisis del Perfil del cliente para cada una de las empresas intervenidas,

identificando nombre de la empresa, portafolio de productos, canal,
requisitos, URL y habitos de compra.

. Perfil del consumidor definido para la empresa y su producto o servicio.

. Perfil de la competencia de cada una de las empresas intervenidas y su
producto o servicio, identificando nombre de la empresa, tipo de productos,
calidad y precio de los competidores, tanto locales como internacionales.

. Propuesta de estrategia comercial para la empresa y su producto/servicio en
el mercado objetivo: canales de distribucién (analisis comercial y logistico —
DFI), estrategia de promocion, estrategia de precios, andlisis de precios de
referencia.

. Suministrar informacién completa acerca de los requisitos técnicos, legales,
regulatorios, condiciones de acceso, andlisis y viabilidad de los tratados
comerciales vigentes y exigencias para ingreso del producto/servicio al
mercado de cara a la empresa (listado).

. Listado de clientes potenciales para la empresa en el mercado objetivo, de
acuerdo con el perfil de cliente establecido por la empresa y sugerido por el
contratista.
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. Entre otros que se considere en el desarrollo del andlisis.
b. Estructuraciéon de agendas individuales de negocios:

» Estructurar agendas de negocios para empresas de Bogota y la Regidon que
quieran abrir nuevos canales de ventas en el mercado objetivo definido en el
objeto del contrato.

* El proceso de estructuracion de la agenda individual de negocios inicia con la
realizacion de una reunion conjunta (presencial, telefénica o videoconferencia)
con todas las partes involucradas en el proceso (contratista, CCB,
Emprendedor/Empresario), en la cual se acordaran las fechas disponibles para
la realizacion de esta.

* El supervisor del contrato, o quien el delegue, enviara un cronograma de
estructuracion con unas fechas establecidas, y a partir del envio del cronograma
se contara con un tiempo maximo de 45 dias calendario para la entrega de la
agenda final en el formato establecido por la CCB.

+ Las empresas serdn seleccionadas y remitidas por la CCB y cada agenda
deber& tener minimo 6 citas de negocios confirmadas, con clientes potenciales
que cumplan con el perfil validado previamente por la empresa y que se cumplan
efectivamente con la persona solicitada.

+ Se requiere una confirmacion de la reunion (presencial, telefénica o
videoconferencia) por parte del cliente potencial al contratista, la CCB podra
exigir el soporte de que la cita ha sido aceptada por el cliente potencial, en el
que se exprese de manera escrita el deseo de reunirse con el empresario.

» Desarrollar las reuniones conjuntas a que haya lugar (presenciales, telefénicas o
videoconferencias) con todas las partes involucradas en el proceso (contratista,
CCB, Emprendedor/Empresario), para:

- Aclarar las dudas que surjan durante la estructuracion y ejecucién de la agenda
individual de negocios.

- Aclarar dudas sobre la presentacion de cotizaciones y propuestas comerciales
internacionales.

- Asesorar al empresario en analisis de descuentos, volimenes, medios de
pago, plazos y otras politicas comerciales que deba tener en cuenta para
presentar su cotizacion.

- Otras inquietudes acerca del mercado, cultura de negocios y aspectos
relevantes para tener en cuenta al momento de realizar la cita de negocios con
la contraparte.

Se aclara que las cantidades a contratar por cada uno de los mercados
internacionales o zonas enumerados puede variar de acuerdo con la demanda
de unidades que la CCB tenga en relacién con cada servicio.
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EXPERIENCIA DEL PROPONENTE

El proponente deber& acreditar experiencia en la prestacion de servicios de asesoria
internacional, investigacion de mercados internacionales, estructuracion de
agendamientos comerciales, ruedas de negocios, consecucion de citas individuales
de negocios, y promocion comercial internacional en cada uno de los paises/zonas
a las cuales va a presentar oferta, asi:

Forma de presentacion de la propuesta:

El proponente debe acreditar la Experiencia teniendo en cuenta el alcance de la
propuesta como se muestra en el siguiente cuadro. Los proponentes podran
presentar propuesta para cualquiera de los siguientes grupos o zonas o para la
totalidad de estas, mediante la presentacién de certificaciones de minimo 3 (tres) y
hasta cinco (5) contratos en ejecucién, ejecutados y/o terminados a partir del afio
2016 para cada una de los grupos o zonas, cuya sumatoria debe ser igual o superior
a:

SUMATORIA
ALCANCE NUMERO DE DE
A OBJETOC%Q_I}EQ_NI_SE DE LOS CERTIFICACIONES|CONTRATOS
PROPONER DE CONTRATOS | MAYOR O
IGUAL A
Prestar servicios de asesoria internacional,
investigacion de mercados, estructuracion
Zona 1. (de agendamientos comerciales, ruedas de Minimo 3 Hasta 5 | $24.615.382

Canada

negocios, consecucion de citas
individuales de negocios, y promaocién
comercial internacional en Canada.

Prestar servicios de asesoria internacional,
investigacion de mercados, estructuracion

zona 2: de agendamientos comerciales, ruedas de
Estados g€ © ' %€ Minimo 3 Hasta 5 |$147.986.216
. negocios, consecucion de citas
Unidos | . ) .,
individuales de negocios, y promocion
comercial internacional en Estados Unidos.
Prestar servicios de asesoria internacional,
investigacion de mercados, estructuracion
Zona 3: (de agendamientos comerciales, ruedas de| _ ., .
.. g. - . Minimo 3 Hasta 5 | $39.441.531
México [negocios, consecucion de citas

individuales de negocios, y promocion

comercial internacional en México.
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Zona 4.
Centroaméri
ca

Prestar servicios de asesoria internacional,
investigacion de mercados, estructuracion
de agendamientos comerciales, ruedas de
negocios, consecucion de citas
individuales de negocios, y promocion
comercial internacional en minimo tres de
los paises de Centroamérica: Incluye
Guatemala, Belice, Honduras, El Salvador,
Nicaragua, Costa Rica y Panama.

Minimo 3 Hasta 5

$56.341.691

Zona b:
Caribe

Prestar servicios de asesorial
internacional, investigacion de mercados,
estructuracion de agendamientos
comerciales, ruedas de  negocios,
consecucién de citas individuales de
negocios, y promocion comercial
internacional en minimo tres de los paises
del Caribe.

Minimo 3 Hasta 5

$23.102.405

Zona 6:
Peru,
Ecuador y
Bolivia

Prestar servicios de asesoria internacional,
investigacion de mercados, estructuracion
de agendamientos comerciales, ruedas de
negocios, consecucion de citas
individuales de negocios, y promocion
comercial internacional en Pera, Ecuador y
Bolivia

Minimo 3 Hasta 5

$88.909.083

Zona 7:
Brasil

Prestar servicios de asesoria internacional,
investigacion de mercados, estructuracion
de agendamientos comerciales, ruedas de
negocios, consecucion de citas
individuales de negocios, y promocion
comercial internacional en Brasil

Minimo 3 Hasta 5

$4.145.183

Zona 8:
Chile

Prestar servicios de asesoria internacional,
investigacion de mercados, estructuracion
de agendamientos comerciales, ruedas de
negocios, consecucion de citas
individuales de negocios, y promocion
comercial internacional en Chile

Minimo 3 Hasta 5

$17.764.462

Zona 9:
Argentina,
Uruguay y

Prestar servicios de asesoria internacional,
investigacion de mercados, estructuracion

de agendamientos comerciales, ruedas de

Minimo 3 Hasta 5

$2.468.739
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Paraguay [negocios, consecucion de citas
individuales de negocios, y promocion
comercial internacional en Argentina,
Uruguay y Paraguay

Prestar servicios de asesoria internacional,
investigacion de mercados, estructuracion
Zona 10: (de agendamientos comerciales, ruedas de

Europay |negocios, consecucion de citas| Minimo 3 Hasta5 | $17.430.127
Reino Unidojindividuales de negocios, y promocién
comercial internacional en Europa y Reino
Unido
CRITERIOS DE EVALUACION
Criterio Descripcion Puntaje
Precio EvalGa la parte econdmica de la oferta para lo cual
debe considerarse el precio. Obtendra mayor puntaje
la oferta que Ofrezca un menor precio. Las demas 60
propuestas obtendran el Puntaje de manera
proporcional.
EXPERIENCIA | Se otorgaran hasta 40 puntos al proponente que
ADICIONAL acredite experiencia adicional a la minima solicitada
en el apoyo a empresas en procesos de exportacion
y/o internacionalizacion, mediante la presentacion de
las siguientes certificaciones:
. Una (1) certificacién: 10 puntos
40
. Dos (2) certificaciones: 20 puntos
. Tres (3) certificaciones: 30 puntos
. Cuatro (4) certificaciones: 40 puntos
No se aceptan las certificaciones presentadas para
acreditar la experiencia minina.
TOTAL 100
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ENTREGABLES:

a.

Planes Comerciales: Se entregara un documento en Word que redna
el andlisis de los aspectos enumerados en las especificaciones técnicas,
para cada una de las empresas, dentro de los 30 dias calendario siguientes
a la solicitud formal realizada por el supervisor del contrato.

Agenda de Negocios: Un documento en el formato definido por la CCB
con la estructuracion de la agenda. Se entregara al supervisor de la Camara
en un tiempo maximo de 45 dias calendario siguientes a la solicitud formal
del servicio, y debera cumplir el cronograma de entregables definido por la
CCB y que se dard a conocer junto con la solicitud, de acuerdo con las
fechas escogidas por el empresario. Contenido minimo del documento: i) La
estructuracion de agendas de negocios para los emprendedores/empresas
de Bogota y la Region que quieran desarrollar su agenda de forma individual
en su mercado objetivo. ii) Cada agenda debera tener minimo 6 citas de
negocios confirmadas y que cumplan con el perfil. iii) De requerirse por
parte del supervisor del contrato, se entregara una constancia sobre el
agendamiento de la reunion (presencial, telefénica o videoconferencia) por
parte del contratista con el cliente potencial, en la que se expresa de manera
escrita el deseo a reunirse con el empresario.

NOTA: La CCB se reserva el derecho de solicitar al contratista la
adecuacion, correccion y/o ajuste de las actividades y documentos que no se
encuentren en las condiciones esperadas y contratadas para ser recibidas.

El contratista se compromete a realizar y entregar un analisis (Plan
Comercial) individual para cada una de las empresas intervenidas, que se
hara partiendo de las caracteristicas y necesidades propias de cada una de
las empresas y no del sector en general ni de otra empresa de similares
caracteristicas.

INDICADORES FINANCIEROS:

Los proponentes deberan presentar con su oferta los estados financieros con corte
fiscal del afio inmediatamente anterior, de interés general o particular, que permitan
la facil consulta o determinacion de las variables a tener en cuenta. Sélo se
consideraran estados financieros bajo normas NIIF certificados con corte al 31 de
diciembre de 2018.

Para las sociedades extranjeras sin sucursal en Colombia o en caso de sociedades
extranjeras con sucursal en Colombia que presenten propuesta a nombre de la
Casa Matriz, se tendra en cuenta la ultima fecha de corte financiero que segun su
normatividad aplique, la cual debe ser sefialada.
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La capacidad financiera exigida es la siguiente:

Zona 1: CANADA

indice Minimo requerido Calificacion
Capital de trabajo >=$ 8.791.208 20 %
Razo6n corriente >=]1,1 20 %
Endeudamiento <=75% 20 %
Patrimonio >=$ 52.747.247 20 %
Utilidad Neta >=0 20 %

Total 100 %
Zona 2: ESTADOS UNIDOS

indice Minimo requerido Calificacion
Capital de trabajo >=$ 52.852.220 20 %
Razo6n corriente >=1,1 20 %
Endeudamiento <=75% 20 %
Patrimonio >=$317.113.320 20 %
Utilidad Neta >=0 20 %

Total 100 %
Zona 3: MEXICO

indice Minimo requerido Calificacion
Capital de trabajo >=$ 14.086.261 20 %
Razo6n corriente >=1,1 20 %
Endeudamiento <=75% 20 %
Patrimonio >=$ 84.517.567 20 %
Utilidad Neta >=0 20 %

Total 100 %
Zona 4: CENTROAMERICA

indice Minimo requerido Calificacion
Capital de trabajo >=$ 20.122.032 20 %
Razon corriente >=1,1 20 %
Endeudamiento <=75% 20 %
Patrimonio >=$120.732.194 20 %
Utilidad Neta >=0 20 %

Total 100 %
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indice Minimo requerido Calificacion
Capital de trabajo >=$ 8.250.859 20 %
Razo6n corriente >=]1,1 20 %
Endeudamiento <=75% 20 %
Patrimonio >=$ 49.505.154 20 %
Utilidad Neta >=0 20 %

Total 100 %
Zona 6: PERU, ECUADOR Y BOLIVIA

indice Minimo requerido Calificacion
Capital de trabajo >=$ 31.753.244 20 %
Razo6n corriente >=1,1 20 %
Endeudamiento <=75% 20 %
Patrimonio >=$190.519.463 20 %
Utilidad Neta >=0 20 %

Total 100 %
Zona 7: BRASIL

indice Minimo requerido Calificacion
Capital de trabajo >=$ 1.480.423 20 %
Razo6n corriente >=1,1 20 %
Endeudamiento <=75% 20 %
Patrimonio >=$ 8.882.535 20 %
Utilidad Neta >=0 20 %

Total 100 %
Zona 8: CHILE

indice Minimo requerido Calificacion
Capital de trabajo >=$ 6.344.451 20 %
Razon corriente >=1,1 20 %
Endeudamiento <=75% 20 %
Patrimonio >=$ 38.066.704 20 %
Utilidad Neta >=0 20 %

Total 100 %
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Zona 9: ARGENTINA, URUGUAY Y PARAGUAY

indice Minimo requerido Calificacion
Capital de trabajo >=$ 881.693 20 %
Razo6n corriente >=]1,1 20 %
Endeudamiento <=75% 20 %
Patrimonio >=$5.290.156 20 %
Utilidad Neta >=0 20 %

Total 100 %
Zona 10: EUROPA Y REINO UNIDO

indice Minimo requerido Calificacion
Capital de trabajo >=$ 9.006.488 20 %
Razo6n corriente >=1,1 20 %
Endeudamiento <=75% 20 %
Patrimonio >=$ 54.038.929 20 %
Utilidad Neta >=0 20 %

Total 100 %

Se considerard que cumple con la capacidad financiera requerida para asumir el
contrato el proponente que obtenga el 80% de los items discriminados en el anterior
cuadro.

NOTA 1: La CCB podra verificar la coherencia de la informacion financiera de los
proponentes que se encuentren matriculados o inscritos en el registro mercantil de
la CCB.

NOTA 2: La CCB verificara que el proponente no se encuentre en liquidacién o bajo
condiciones financieras o de cualquier otra indole que pudieran implicar un riesgo no
admisible para la CCB. Asi mismo la oferta que no cumpla con la totalidad de las
condiciones financieras exigidas no sera considerada.

PLAZO DE EJECUCION:

Hasta el 31 de mayo de 2021, previo cumplimiento de los requisitos de ejecucion.

Los interesados en participar lo pueden hacer manifestando su interés al
correo electrénico sandra.rodriguez@ccb.org.co indicando el nombre y NIT de su
empresa.
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Plazo para manifestar interés: Hasta el 5 de diciembre de 2019 antes de la 3:00
p.m.

El interesado que no se encuentre inscrito como proveedor potencial de la
Camara de Comercio de Bogota lo puede hacer en el siguiente link en donde
podré realizar su inscripcién totalmente gratis de manera virtual, facil y rapida:
http://www.ccb.org.co/Proveedores-y-contratistas/Conviertase-en-proveedor-de-la-
CCB,

Colaborador de la CCB con quien puede contactarse: Manuel Guillermo
Corredor Gutierrez, ext. 3752. Correo electronico: manuel.corredor@ccb.org.co

NOTA 1. La Camara de Comercio de Bogota, (CCB) se reserva el derecho de
modificar cualquier aspecto de la invitacidn, por lo tanto, el documento definitivo
para tener en cuenta sera, el que se remita en la fecha de apertura de la invitacién.

NOTA 2: La Camara de Comercio de Bogot4, (CCB) se reserva el derecho de invitar
0 no a los proponentes que manifiesten interés.

Las condiciones definitivas de la Invitacibn seran remitidas via correo
electrénico en la fecha en que se de apertura a la invitacion.
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